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Заключение

Как уже было отмечено в первой главе диссертационного исследования под финансовой реструктуризацией, кроме реструктуризации активов и обязательств, доходов и расходов можно понимать реструктуризацию цикла товарообращения, к которому относится и:
- привлечение клиентов за счет более эффективного использования рекламы;
- обеспечение притока дилеров за счет развития скидочных систем.
- обеспечение снижения длительности операционного цикла за счет снижения дебиторской задолженности;
Направление 3. Разработка условий дилерской системы, расчет системы оптовых цен, скидок.
Меры, применяемые в процессе управления циклом товарообращения при разработке условий дилерской системы, расчет системы оптовых цен, скидок:
а) определение кредитоспособности клиента перед предоставлением ему товарного кредита или отсрочки платежа. Данная мера должна быть основана на опыте кредитных учреждений, в каждом из которых существует своя система определения кредитоспособности и платежеспособности клиента. поскольку ранее, в деятельности ТОО «» товарный кредит предоставлялся клиенту в случае положительного опыта прошлых покупок, без определения текущей платежеспособности клиента, часто возникала ситуация с зависшей дебиторской задолженностью. Таким образом, предприятию нужно перенимать опыт кредитных учреждений в управлении кредитным риском.
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