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Автоматизация продаж является весьма важной, так как она экономит один из самых важных ресурсов в бизнесе - время. Вместо того, чтобы специалисты по продажам компании тратили большую часть своего рабочего времени на управление повторяющимися административными задачами и вводом данных, автоматизация продаж берет это бремя на себя. Это позволяет персоналу компании гораздо эффективнее управлять циклом продаж – к примеру, своевременно контролировать потенциальных клиентов либо оптимизировать процесс планирования демонстраций. 
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